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TAVI GALVENIE DARBA UZDEVUMI

MĒS SAGAIDĀM

MĒS PIEDĀVĀJAM

Ja Jūs motivē biznesa attīstība, darbs starptautiskā vidē un iespēja vadīt profesionālu
pārdošanas komandu, aicinām iesniegt CV un pieteikuma vēstuli, norādot amatu 

"Pārdošanas dienesta vadītājs/-a".

VALPRO ir viens no vadošajiem metālapstrādes uzņēmumiem Latvijā, kas vairāk nekā 60 gadu
laikā attīstījis plašu produktu un pakalpojumu klāstu. Turpinot izaugsmi, aicinām komandā
mērķtiecīgu un stratēģiski domājošu Pārdošanas dienesta vadītāju, kurš/ -vadīs uzņēmuma
pārdošanas procesus, stiprinās sadarbību ar esošajiem klientiem un attīstīs jaunas biznesa
iespējas ārvalstu tirgos.

Vadīt un attīstīt uzņēmuma pārdošanas darbību, nodrošinot stratēģisko mērķu sasniegšanu

eksporta tirgos 

Vadīt, attīstīt un iedvesmot Pārdošanas dienesta komandu kopīgu mērķu sasniegšanai

Veicināt produktu portfeļa attīstību un jaunu tirgu apguvi

Analizēt tirgus tendences, klientu vajadzības un konkurences vidi, identificējot jaunas

biznesa iespējas

Pieredzi pārdošanas vadībā un eksporta tirgu attīstībā

Pieredzi pārdošanas komandas vadībā 

Stratēģisku domāšanu, biznesa attīstības un mārketinga procesu izpratni

Spēju pārliecinoši vadīt pārrunas un pārstāvēt uzņēmuma intereses

Prasmi izmantot ERP un citus digitālos rīkus pārdošanas vadībā

Teicamas latviešu un labas angļu valodas zināšanas darbam ar ārvalstu klientiem; citu

svešvalodu zināšanas tiks uzskatītas par priekšrocību

Gatavību doties ārvalstu komandējumos

Dinamisku darbu uz attīstību un inovācijām orientētā uzņēmumā 

Iespēju ietekmēt uzņēmuma pārdošanas attīstību un īstenot savas idejas

Atalgojumu sākot no 3000 EUR mēnesī bruto, atbilstoši pieredzei un kompetencēm

Bonusu sistēmu, kas atkarīga no sasniegtajiem rezultātiem un pārdošanas apjoma

Veselības un nelaimes gadījumu apdrošināšanu

Sakārtotu un ērtu darba vidi atbalstošā komandā

Komandas saliedēšanas pasākumus un citus uzņēmuma nodrošinātos labumus

PIETEIKUMU SŪTĪT UZ E-PASTU: DARBS@VALPRO.LV
64207235 | VALPRO.LV | VALMIERA

Pateicamies par atsaucību un informējam, ka sazināsimies ar kandidātiem, kuri tiks aicināti uz pārrunām

Nosūtot pieteikumu, Jūs piekrītat, ka personas datu pārzinis SIA VALPRO (Reģ. nr. 40003058280) iekļauj Jūsu personas
datus savā datubāzē un uzglabā 1 gadu no pieteikuma saņemšanas brīža. Piekrišanu Jums ir tiesības atsaukt, rakstot

uz norādīto e-pasta adresi
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